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או פשוט קונה  —קונה עסק  .1

 ?לעצמך עבודה

 :חוזר שוב ושוב אותו משפט E-2 בפגישות עם מבקשי ויזת

מצאתי עסק מדהים בארה״ב. עובד מצוין. בדיוק מה שאני “

 ”!מחפש

עובד “אבל כשהשאלות מתחילות להישאל, מתברר שהעסק הזה 

ברגע  .רק כל עוד בעליו נוכח בו פיזית מהבוקר עד הלילה ”מצוין

 .העסק מתפרק —שהבעלים נעדר 

כך מתנפץ חלום אמריקאי קטן: במקום לקנות עסק, המשקיע קונה 

 .לעצמו עבודה

 

 תופעה מוכרת בקרב משקיעים ישראלים

מתרשמים ממספרים יפים,  ,"עסקים למכירה"אלפי ישראלים מגיעים לארה״ב מלאי מוטיבציה, נכנסים לאתרי 

 .ומרגישים שמצאו את האוצר —מות תמונות מקצועיות והכנסות מרשי

 ?מה קורה לעסק ביום שבו הבעלים לא מגיע :אלא שרבים מהם שוכחים לשאול את השאלה הפשוטה

במקרים רבים התשובה ברורה: העסק מפסיק לתפקד. אין מערכת, אין תחלופה, אין עובדים שמחזיקים את 

 .החדשוזה בדרך כלל לא המשקיע  —המקום. הכול נשען על אדם אחד 

 

 ?מה מחפשים קציני ההגירה

אלא לעסקים  ,"עבודות אישיות"אינה מיועדת ל E-2 קציני ההגירה יודעים לזהות עסקים שתלויים בבעליהם. ויזת

 .שמייצרים ערך גם כשהמשקיע אינו נוכח

ת מסגרת עסקית עם תהליכים, עובדים ותשתיות שמאפשרות פעילות יציבה ויכול :מערכתהדרישה היא לראות 

 .צמיחה

 

 E-2עסק אמיתי בעולמות ה־

 :עסק שמוגדר כראוי לויזת משקיע הוא כזה שבו

 קיימים תפקידים מוגדרים וברורים. 
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 עובדים יכולים להחליף את בעל העסק בעת הצורך. 

 תהליכים אינם תלויים באדם אחד. 

 קיימת יכולת התרחבות ושיווק עצמאי. 

  וכחות יומיומית של הבעליםנ גם בלי —יש חוזים מתמשכים ולקוחות חוזרים. 

 .”רגליים“במילים אחרות: עסק שיש לו 

 

 

 השאלות שכל משקיע חייב לשאול

  או קונה לעצמי תעסוקה —האם אני רוכש מערכת? 

 האם העסק יכול לפעול גם כשאני עסוק בחיים האישיים? 

  או במבנה העסק —האם ההכנסות תלויות בי? 

  או אדם —האם אני קונה מותג? 

 

 ר לוויזה: החיים עצמםמעב

 .הנקודה הזו קריטית לא רק עבור הוויזה, אלא גם עבור איכות החיים בארה״ב

שעות ביום. החיים בארה״ב יקרים יותר, הילדים  12אף אחד לא עובר חצי עולם כדי להיות כבול לעסק של 

 .על עבדות עצמיתלא  —דורשים יותר, ולחץ הזמן גבוה יותר. הצלחה אמיתית נבנית על מערכת תומכת 

 

 התפקיד האמיתי של המשקיע

האם אתה בונה עסק  :בעסק, אלא מנהל אסטרטגי. הקונסול יחפש בדיוק את זה” עובד חזק“משקיע אמיתי אינו 

 ?או פשוט קונה לעצמך בוס חדש, שהוא אתה —

 

 טיפ לסיום

 :ד״ר אברהם מוזס כרמל מסכם

 זה לא —אם אתה חייב להיות נוכח כדי שהעסק יתקיים  עסק טוב הוא כזה שמייצר ערך גם כשאתה לא שם.“

E-2, זו משכורת.” 
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 ?או מספרים יפים בתוכנית עסקית —השקעה אמיתית  .2

 

 הפיתוי הגדול של תוכנית עסקית נוצצת

רגע לפני פריצה “כל אלה יוצרים תחושה של  —גרפים צבעוניים, תחזיות אופטימיות וטבלאות מלאות רווחים 

 :יש כלל אחד ברזל E-2ל בעולם ה־אב”. גדולה

 .ויזות לא מאשרות מצגות. הן מאשרות מציאות

 

 כשהפער נחשף

 —רבים מהמשקיעים מתחילים עם רעיון מרשים אך בלי להוציא בפועל אפילו דולר אחד. הם מציגים כוונות 

אוקיי, תראו לי “אבל לא תיעוד. תיק שנראה טוב לעין לא מקצועית מתפרק ברגע שמישהו בקונסוליה שואל: 

 ”.מה כבר קרה בשטח

 

 E-2מה באמת בודקים ב־

 .אחרי שהויזה תאושר, אלא מה כבר עשיתם עכשיו תעשומערכת ההגירה לא שואלת מה 

 :הבחינה מבוססת על עובדות

 כסף שיצא מהחשבון 

 חוזים חתומים 

 ציוד שנקנה 

 עסקאות שבוצעו 

 התחייבויות קיימות 

 סיכון אמיתי שנלקח 

 .ות ומילים יפות לא נכנסים לרשימה הזודוחות, כוונ

 

 ויזה פרקטית, לא חלומית

להשקיע, אלא כמה באמת השקעת.  מתכווןאינה ויזה חלומית אלא פרקטית. היא לא בודקת כמה אתה  E-2ה־

 .”אני פותח עסק“לבין ” אני רוצה לפתוח עסק“זה המבחן שמפריד בין 

 .חייבות אמיתית, ולא מצגות חלקות שמנסות להרשיםאמריקה רוצה לראות רצינות: כסף בסיכון, הת
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 הסדר הנכון: קודם להשקיע, אחר כך להגיש

 :משקיעים שמצליחים הם אלה שמבינים את הסדר

 .לא מגישים ואז מקווים להשקיע —משקיעים ואז מגישים 

 .הקונסול מתרשם מהקבלות, לא מהגרפים

 

 זה חשוד —כשהתוכנית יפה מדי 

יא לבנות תוכנית עסקית מושלמת מדי. במציאות, עסקים אמיתיים כוללים הוצאות, סיכונים, עוד טעות נפוצה ה

 .ספקים, לוגיסטיקה וכאבי צמיחה. דווקא אלה הם הסימנים שהקונסול מחפש

 .פשוט לא עומדת —תוכנית שמציגה רק רווח מיידי נראית חשודה. תוכנית שלא מציגה השקעה אמיתית 

 

 האיזון הנכון

 :בון יודע להראותמשקיע נ

  מה קורה עכשיו כשאנחנו מתחילים“אלא ”, מה יקרה כשנצליח“לא רק”. 

  הפעולות“אלא ”, הרעיון“לא רק”. 

  הקבלות“אלא ”, החזון“לא רק”. 

 

 אין קיצור דרך

 .ויזה שמבוססת על השקעה חייבת לראות השקעה. אחרת היא לא עומדת על רגליים

 

 טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

“E-2  א נחשבל —הוא מסלול של עובדות, לא כוונות. כל דולר שלא יצא בפועל.” 
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 ?מי באמת שולט בחברה שלך .3

 .שליטה :זה המושג הפשוט לכאורה ,E-2אם יש מושג שמבלבל כמעט כל משקיע בעולמות ה־

 .רוב האנשים בטוחים שהם יודעים מה זה אומר

 ”.מה זאת אומרת? זה העסק שלי. אני השולט“

 .שליטה היא לא הצהרה. היא לא אחוזים על הנייר —בעולם של הקונסוליה אבל 

 .היא התנהלות

 .היא דינמיקה

 .היא מציאות

 ”?כמה מניות יש לך“הקונסול לא שואל 

 ”?מי באמת מושך בחוטים“ :הוא שואל בעצם

אחר: שותף הרבה משקיעים מגלים שהמושכות נמצאות בכלל בידיים של מישהו  —וכשבודקים את זה לעומק 

 .דומיננטי, בן/בת זוג, יועץ עסקי, אפילו עובד ותיק שמנהל בפועל את כל העסק

 :וזה חשוב להבין

 .להיחשב כמי ששולט לאועדיין  —מהמניות  100%אדם יכול להחזיק  ,E-2בעולם המשפטי של ה־

 .הקונסול מסתכל על פעולות, לא על מבנה

 ?מי מאשר תשלומים

 ?מי מנהל עובדים

 ?ל את המו״מ עם ספקיםמי מנה

 ?מי קובע מחירים

 ?מי נושא באחריות יומיומית לניהול

 ?ומי מקבל את ההחלטות כשמשהו משתבש

האמת? אני “או ”, הם מטפלים בזה כי יש להם ניסיון“או ”, שותף שלי“אם התשובה לכל השאלות האלה היא 

 —”לא כל כך בעניינים

 .יםזה רגע שבו תיק הויזה מתרסק כמו מגדל קלפ

 .אנשים נוטים לחשוב שהקונסול מחפש בעלות

 .הוא לא

 .מנהיגות עסקיתהוא מחפש 

 .משדר שהוא לא מנהל —משקיע שמחזיק מניות אבל לא יודע להסביר מה קורה בחברה 

 .המשקיע חייב להיות המנהל האסטרטגי, זה שיודע מה קורה בכל רגע E-2וב־

 .ש לאממ —וזה לא אומר שאתה צריך לעשות הכול לבד 

 :ברורהזה אומר שהמערכת חייבת להיות 

 .אתה מוביל
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 .אתה מקבל החלטות

 .אתה נושא באחריות

 .ברור מה הוא עושה ומה אתה עושה —ואם יש שותף 

 .”נראה לפי הצורך“לא ”, חצי בערך-חצי“לא 

 .ברור. חד. מסודר

 :מקרים נפוצים נוספים נראים תמיםים, אבל הם דגלים אדומים לקונסול

 .”כי אמרו לנו שככה צריך“מהמניות  51%בת זוג שקיבלו /בן •

 .שותף אמריקאי שיש לו גישה בלעדית לחשבון הבנק •

 .הסכם שותפות שלא מפרט שום דבר על קבלת החלטות •

 .בעלים רשמי שבפועל לא מנהל אפילו יום אחד בעסק •

 .הקונסול לא קונה את זה

 .יאות עסקית אמיתיתהוא מחפש מצ —” מבנה פורמלי“הוא לא מחפש 

 .והמציאות חייבת להראות שאתה הוא זה שמכוון את הספינה

 .וזה נכון גם מבחינה עסקית אמיתית, לא רק מבחינה קונסולרית

 .הוא עסק בלי כיוון —עסק שלא ברור מי מנהל אותו 

מכיר את משקיעים ישראלים רבים מגלים בדיעבד שהם נכנסו למערכת שבה השותף מכיר את השוק, השותף 

 .”הכסף“והם פשוט  —הספקים, השותף קובע הכול 

 .זה לא עובד E-2-וב

 .”המשקיע המוביל“אתה חייב להיות  —” המשקיע השקט“אתה לא יכול להיות 

 :היא אחת —גם אם הוא לא אומר אותה בקול  —בסופו של דבר, השאלה המרכזית שהקונסול שואל 

 ”?אם מחר תהיה משבר, למי פונים“

 .אליך :ה חייבת להיותוהתשוב

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.אלא מי באמת מפעיל את החברה ביום־יום —המבחן הוא לא האחוז שאתה מחזיק “
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 ?או בדמיון —משקיע בשוק  .4

הוא יתפוצץ גם  —לי מצוין בארץ העסק הזה עבד “יש משפט שחוזר אצל כמעט כל משקיע ישראלי: 

 ”.בארה״ב

 .וזה בדיוק הרגע שאני יודע שהשיחה הולכת לכיוון מסוכן

 .משקיעים נוטים לחשוב על ארה״ב כמו על מדינה אחת: גדולה, עשירה, פתוחה להזדמנויות

 :אבל מי שמכיר את השטח יודע את האמת

 .שווקים שונים לחלוטין 50היא  —ארה״ב אינה שוק 

 .לא בהכרח יעבוד בפלורידה —ובד בברצליה מה שע

 .לפעמים מתרסק ביוסטון —מה שעובד בניו יורק 

 .לא בהכרח מתאים לאדם שחי שם יום־יום —למטייל ישראלי בלוס אנג'לס ” מושלם“מה שמרגיש 

 .והטעות מתחילה כשמשקיע מבלבל בין תחושת בטן לבין מחקר שוק

 ”.העיר נראית מתאימה“

 ”.ם בריאכולם פה אוכלי“

 ”.זה חייב לעבוד —ראיתי מלא ישראלים “

 .אבל הקונסול רוצה לראות נתונים, לא תחושות

 .אלא על התאמה אמיתית לשוק —כי השקעה אמיתית לא נשענת על אהבה לעיר 

 :מחקר שוק אמיתי שואל שאלות קשות

 ?מי המתחרים שלי •

 ?איך נקבעת המחיר •

 ?האם הקהל המקומי בכלל מבין את המוצר שלי •

 ?אילו רישיונות נדרשים •

 ?מה הצפיפות בשכונה •

 ?מה היקף הביקוש •

 ?מהי עלות הגיוס בעיר •

 .ואילו פשוט באו לטייל —וזה גם המקום שבו הקונסול יודע לזהות אילו משקיעים הגיעו מוכנים 

 .חתכי עסק שמבוסס על פנטזיה לא ישרוד אפילו שנה א

 ?אבל עסק שנבנה על הבנה עמוקה של השוק המקומי

 .זה כבר משחק אחר
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 .”?האם העסק שלי הצליח בארץ“משקיעים חכמים מבינים שהשאלה האמיתית היא לא 

 :אלא

 ”?ובאיזו אמריקה —האם העסק שלי מתאים לאמריקה “

 .וזה אותו כלי שמבדיל בין השקעה טובה לבין מהלך רומנטי

 ?והקונסול

 .מחפש רומנטיקה הוא לא

 .הוא מחפש ריאליזם עסקי

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.תשקיע בעיר שמתאימה לעסק שלך —אל תשקיע בעיר שאתה אוהב “
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 ? השנתיים האם העסק שלך יעמוד במבחן  .5

 .ההגשה לאהוא  —הוא שהשלב הקשה באמת  E-2 אחד הסודות השמורים של ויזת

 .הוא החידוש

 ., כשהמשקיע מגיע שוב לקונסוליה, מגיע המבחן האמיתיחמש–ייםרק אחרי שנת

 .אלא במבחן ביצועים —ולא מדובר במבחן תיאורטי 

 .בהתחלה, מספיק להראות כוונה טובה, השקעה, תוכנית עסקית ומבנה

 :מציאות חיההקונסול מבקש לראות  —אבל בחידוש 

 צמיחה אמיתית •

 הכנסות יציבות •

 תעסוקה לאמריקאים •

 דוחות מס של חברה שעובדת •

 אלא עסק שמתפתח —” עסק קיים“לא רק  •

 .הם בנו הישרדות —וזה בדיוק הרגע שבו הרבה משקיעים מבינים שהם לא בנו עסק 

 :עובדה פשוטה

 .לא יעבור חידוש —עסק שמצליח רק לשלם את השכר דירה של המשפחה 

 .לא יעבור חידוש —עסק שלא שכר אפילו עובד אחד 

 .יתקע —שלא גדל עסק 

 .הסיבה שמעט מאוד אנשים מדברים על זה היא שזה לא סקסי

 :אבל זו האמת

 .הוא מבחן צמיחה, לא מבחן קיום E-2 חידוש

 :משקיע שמתחיל את הדרך עם הבנה של זה, מתכנן אחרת

 ,”?איך מחזיקים את העסק חי“הוא לא שואל 

 :אלא

 ”?חודשי צמיחה 18–12איך מביאים אותו למקום שבו הוא מוכיח “

 .זה הבדל בין חשיבה פסיבית לבין חשיבה יזמית אמיתית

 .”להסתדר“ומי הגיע רק כדי  —והקונסול יודע לזהות מי הגיע כדי להתקדם 

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.אין לך חידוש —אם אין לך צמיחה “



 

ד|  15 ו מ  ע

 

 

 

תוכנית  .6

 —לקונסוליה 

או תוכנית 

לעולם 

 ?האמיתי

 .תוכנית עסקיתלכל משקיע יש 

 :השאלה האמיתית היא

האם זו תוכנית שמתאימה 

 ?או למצגת —למציאות 

הרבה תוכניות עסקיות של 

נראות כמו משהו  E-2 מבקשי

 :שיצא ממשרד פרסום

 —מסודרות, צבעוניות, מבריקות 

ומנותקות לחלוטין מחיים 

 .אמיתיים

יש בהן גרפים שמראים רווח כבר 

 ,בחודש השלישי

 ,ות מדיעלויות נמוכ

 ,גיוסים שלא קורים

 .ותחזיות שנראות כמו פנטזיה

 .אבל הקונסול לא מתרשם מעיצוב

הוא מחפש תוכנית תפעולית 

 :אמיתית

 הוצאות מציאותיות •

עלויות עובדים אמיתיות )לא  •

 (…לשעה במיאמי 8$

 רישיונות •

 לוחות זמנים סבירים •

 תזרים יציב •
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 תוכנית שיווק אמיתית •

 ”X,Y,Z נצליח כי עשינו“אלא  —” כי אנחנו טובים נצליח“לא  •

 .”סיפור יפה“תוכנית עסקית טובה היא לא 

 .היא כלי עבודה

היא המסמך שאתה מחזיק מול העיניים כשיש בעיה, כשצריך לגייס עובד, כשצריך לשווק, כשצריך לחשב 

 .תזרים

 .משדר רצינות —משקיע שמגיע עם תוכנית אמיתית 

 .משדר שהוא מחפש קיצור דרך —גת משקיע שמגיע עם מצ

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.לא מסמך מרשים —תוכנית עסקית טובה היא מסמך עבודה “
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עוד לפני שהויזה  —כמה סיכון אתה באמת מוכן לקחת  .7

 ?מאושרת

 :יש רגע אחד שכולם מפחדים ממנו E-2 בויזת

לפני שאתה יודע אם  —אתה צריך לשים כסף אמיתי 

 .ל תקבל את הויזהבכל

 .עבור רבים זה נשמע כמו טירוף

 .זה בדיוק המבחן —עבור אמריקה 

 :החוק האמריקאי בנוי על עיקרון פשוט

 .משקיע אמיתי לוקח סיכון אמיתי

לא משחק  —מי שממתין לאישור לפני שהוא משקיע 

 .לפי הכללים של משקיע

 .משקיע משקיע

 .מבקש ויזה —מבקש ויזה 

 .שונים אלו שני תהליכים

 .הקונסול לא מחפש שתהמר על החיים שלך

 :אבל הוא כן מחפש לראות שכסף יצא בפועל

 שכירות חתומה •

 רכישת ציוד •

 הזמנת מלאי •

 ביטוח עסק •

 שיפוץ •

 חוזים עם ספקים •

 תשלומים ראשונים לעובדים •

 .”לזרוק כסף“זה לא 

 .זה להוכיח שאתה רציני

 .ול מפחד ממנוגם הקונס —משקיע שמפחד להשקיע 

 :מחושבתבפועל, משקיעים חכמים בונים השקעה 

הם יודעים על מה להוציא, איך להגן על עצמם עם סעיפי יציאה בחוזים, מה לעשות בשלבים, איך להוכיח סיכון 

 .בלי להסתכן בפראות

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.אבל תתכנן כמו שאתה חושש —תשקיע כמו שאתה מקווה “
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יקרה למשפחה שלך אם  מה .8

  ?  העסק ייפול

 .את הפרק הזה רוב המשקיעים לא רוצים לשמוע

 .הוא מהחשובים ביותר —אבל דווקא בגלל זה 

היא ויזה עסקית, אבל מי שחי איתה זו  E-2 ויזת

 :המשפחה

 ,הילדים בבית הספר

 ,בן/בת הזוג שמנסה למצוא עבודה

 ,ביטוח הבריאות היקר

 ,שכר הדירה הגבוה

 .ולם שלם של הוצאות שלא קיימות בישראלוע

 .כל הבית זז יחד איתו —וכשעסק מתערער 

 .זו שאלה קיומית —זו לא רק שאלה עסקית 

 ”?האם יש לך עסק“הקונסול לא שואל 

 :הוא שואל בעצם

 ”?האם החיים שלך בארה״ב יכולים לעמוד על העסק הזה“

 .ל מסד מאוד שברירימשקיעים רבים מגלים מאוחר מדי שהם בנו את הויזה ע

 :מפיל הכול —עסק שלא מצליח 

 .השכירות, הביטוחים, הלימודים, החיים עצמם

 .היא נותנת חשבון —אמריקה לא נותנת כרית ביטחון 

 :לכן משקיע נבון בונה מראש רשת ביטחון

 חסכונות אמיתיים •

 יכולת הכנסה נוספת של בן/בת הזוג •

 תכנון של חודשים חלשים •

 ”על הקשקש“חי  עסק שלא •

 .הוא רואה את המשפחה —הקונסול לא רואה רק את העסק 

 .והוא רוצה לדעת שאתה לא לוקח סיכון עיוור

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.ויזה עסקית היא החלטה משפחתית. אל תבנה עסק שאין לו רשת ביטחון לבית“
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 ?ו סיבוב יקר בלי מוצאא —גשר לגרין קארד  .9

ויזת ההשקעותנפוץ בתחום מיתוס הכי ה : 

 ”.אחר כך נעשה גרין קארד“

.וזה לרוב פשוט לא נכון —זה נשמע יפה, זה משווק טוב  . 

 

  .אינה מסלול להגירה E-2 ויזת

 .היא לא מובילה אוטומטית לצמיתות

 .אפשר לחדש אותה שוב ושוב, אבל היא נשארת זמנית

הם פשוט מסתובבים  —ים שאין להם דרך אמיתית מגל” להפוך אותה לגרין קארד“רוב המשקיעים שמנסים 

 .במעגלים

 :יש מסלולים שכן יכולים להתאים במקרים מסוימים

• EB-1 כישרון יוצא דופן 

• EB-2 NIW אינטרס לאומי 

• L-1 מעבר מנהלים/חברות 

 .E-2אבל הם לא קשורים ל־

 .הם לא מובנים בתוכה

 .והם לא רלוונטיים לרוב האנשים

תקוע על “מגלה אחרי כמה שנים שהוא פשוט  —מראש האם יש לו מסלול הגירה נוסף  משקיע שלא בודק

 .”ויזה

 .זה בסדר אם זו המטרה

 .זה לא בסדר אם זו הייתה אמורה להיות דרך לגרין קארד

 :הגישה הנכונה ברורה

 ”?מה יהיה אחר כך“לא שואלים 

 :שואלים

 ”?ומה מהן אמיתי —מה האפשרויות שלי “

 :ברהם מוזס כרמלטיפ של ד״ר א

 ”.תבנה מסלול במקביל .E2-אל תסמוך על ה —אם אתה מתכנן גרין קארד “
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יש לך או שאתה מקווה  —אסטרטגיית יציאה  .10

 ?לטוב

 .אבל הכי קריטי —זה אולי הפרק הכי פחות פופולרי 

 .רוב המשקיעים שונאים לדבר על כישלון

 .לא מעורר השראה”, יזמי“זה לא נעים, לא 

 :ל אדם רציני יודעאבל כ

 .היא לא השקעה. היא הימור —השקעה בלי אסטרטגיית יציאה 

 ?מה קורה אם העסק לא יצליח

 ?אם השותף יחליט לעזוב

 ?אם הויזה לא תאושר

 ?אם המספרים לא יעמדו בציפיות

 ?אם תצטרך לסגור מהר

 .שהוא נכנס לעסק לפנימשקיע חכם עונה על כל השאלות האלה 

 .זו שליטה —זה לא פסימיות 

 .זה ניהול סיכונים —זה לא פחד 

 .הקונסול לא מחפש אופטימיסטים

 .הוא מחפש מבוגרים אחראים

 .הם יודעים מה עושים —אנשים שיודעים שגם בתסריט פחות טוב 
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 :אסטרטגיית יציאה יכולה להיות

 חוזים עם סעיפי ביטול •

 אפשרות למכור את הנכס •

 שותפות שמאפשרת הפרדה הוגנת •

 ”נחיתה רכה“תזרים שמאפשר  •

 תוכנית תפעולית שנותנת אופציות •

 .זו מקצוענות —זו לא חולשה 

 .לא תגיע רחוק —כי השקעה שלא חושבת על הסוף 

 :טיפ של ד״ר אברהם מוזס כרמל

 ”.כבר לקח סיכון מיותר —אסטרטגיית יציאה היא חלק מההשקעה. מי שלא בונה אותה “

. 

 

 

 The Smart Look at E-2 סיכום הסדרה

 :נוצרה מתוך צורך אמיתי The Smart Look at E-2סדרת המאמרים 

ולהתחיל לדבר עליה  —” תוכנית עסקית“ו”, סכום”, “השקעה“רק במונחים של  E-2 להפסיק לדבר על ויזת

 .בצורה חכמה, עמוקה ואנושית יותר

 :םבמהלך הסדרה חשפנו את כל הדברים שאנשים כמעט לא מדברים עליה

 ;את הפער בין עסק אמיתי לעסק שמתפקד כמו משרה

 ;את ההבדל בין השקעה על הנייר לבין כסף שנמצא בסיכון

 ;את הסיכונים הפיננסיים, המשפחתיים והניהוליים

 .ואת השאלות הקשות שכל משקיע חייב לשאול את עצמו לפני שהוא עושה את המעבר לארה״ב

 .ת עומק שמלמדת לחשוביצרת כאן סדר —במקום עוד מדריך טכני 

 .לא רק על איך מקבלים ויזה, אלא איך בונים חיים, עסק ומשפחה במדינה חדשה

 

 ?מה הצעד הבא

 .אך גם החלטה כבדה —היא הזדמנות אדירה  E-2 ויזת

אם אחד מהמאמרים האלה גרם לך לעצור ולשאול שאלה חדשה, זה סימן שהגיע הזמן להתייעץ עם מי שמבין 

 .אלא את המציאות — לא רק את החוק
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 :בה ננתח יחד ,אחת-על-אנחנו מזמינים אותך לפגישה מקצועית אחת

 מתאימה לך בכלל E-2האם ה־ ✔

 האם התוכנית העסקית שלך עומדת בקריטריונים ✔

 איפה נמצאים הסיכונים האמיתיים ✔

 ומה נדרש כדי להגדיל את סיכויי ההצלחה ✔

 .בצורה מקצועית, שקופה ואנושית

 — נויות שלא חוזרותיש הזדמ

 .ויש החלטות שצריכות להיעשות חכם

 

 

 

 

 

 

 .Dr. Avraham Mozes-Carmel & Co אודות המשרד

הוא אחד המשרדים המובילים בישראל בתחום ההגירה והויזות  כרמל ושות׳-ד״ר אברהם מוזסמשרד 

 .הברית-לארצות

וק משפטי, חשיבה אסטרטגית וראייה המשלבת בין די — ™Smart Immigration — המשרד ידוע בשיטה ייחודית

 .אנושית עמוקה

 :במשרד מלווים לקוחות בכל רחבי העולם במסלולים

• E-2 / E-1 

• O-1 

• L-1 

• EB-1 / EB-2 NIW 

 גרין קארד •

 (Waiver) ויתור על מניעה •

 מסלולי עבודה ולימודים •

 :הגישה שלנו מבוססת על שלושה עקרונות

 .מדויק. חכם. אפשרי

 .אנחנו בונים מציאות משפטית אמיתית —לא מוכרים חלומות אנחנו 
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 קרדיטים

 :ידי-הסדרה נכתבה ונערכה על

 מנהל משרד ותוכן, אסטרטג נרטיבי לויזות והגירה – רותם רקח

 עורך דין, מומחה להגירה לארה״ב – כרמל-ד״ר אברהם מוזס

 .כרמל-ד״ר אברהם מוזס בשיתוף רותם רקח ועו״ד —עיצוב הפוסטרים, הקונספט והקריאייטיב 

 

 גילוי נאות

 .המידע המופיע בסדרה זו ניתן לצרכים אינפורמטיביים בלבד

 .לקוח–דין-הוא אינו מהווה ייעוץ משפטי, אינו מחליף ליווי פרטני, ואינו יוצר יחסי עורך

טיקות כל מקרה נבחן לגופו, והמידע עשוי להשתנות בהתאם לעדכוני חקיקה, הנחיות קונסולאריות ופרק

 .משפטיות

  ביבא לת 16 ןיקמויט 058-5511321

 



